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Problemer med a&gtemandens hud under barberingen
har gjort Janne Gronquist Andersen til en af de ferende
forhandlere af traditionelt barbergrej i Danmark.

En stor del af kundekredsen er kvinder,

der skal finde den helt rigtige gave til »ham«

AF JOHN KREINER

gentlig kunne hun

lige sa godt veere

blevet  veterinaer-

sygeplejerske, som
pigedrommen pegede i ret-
ning af, men tilfeeldighe-
der gjorde, at hun i stedet
havnede som au pair-pi-
ge i Schweiz. Det 14 i hvert
fald ikke i kortene, at Janne
Gronquist Andersen med
rodder i en lille midtsjeel-
landsk landsby skulle blive
en af landets forende, nar
det gaelder barbergrejer til
mend.

Men selv om hun maéske
ikke i bogstaveligste for-
stand barberer de danske
meend, sa er det i hoj grad
hende, der gor det muligt
for danske mand at fa en
rigtig »oldschool« vadbar-
bering.

»Jeg kommer fra en lille
familie, hvor min far hver
dag vaskede sig grundigt
med vand og sebe,« forteel-
ler Janne Gronquist Ander-
sen.

»Det var forst, da jeg kom
i huset i en storre, klassisk
husholdning i et velstaende
hjem i Schweiz, at jeg ople-
vede, hvordan husets herre
gjorde mere ud af sig selv
hver dag. Da jeg efter en del

ariudlandet kom hjem til et
sekreterjob, oplevede jeg,
hvordan min mand dgjede
med en sart hud, rede knop-
per, skagpest og lignen-
de, nar han barberede sig.
Det fik mig til igen at teen-
ke pa min velplejede vart i
Schweiz,« siger hun.

Danmark var bagefter

Men ordentligt barbergrej
og vejledning var simpelt-
hen ikke til at finde i Dan-
mark.

Godt gammeldags barber-
grej kunne ikke kebes, og -
hvad neesten var verre - der
var stort set heller ingen, der
anede, hvordan det skulle
bruges.

Parret erfarede dog hur-
tigt, at briterne havde en stor
tradition med »grooming
for gentlemen« — plejemid-
ler for herrer. Briterne ac-
cepterede, at ogsd mand
gjorde lidt ud af sig selv. Her
fik de fat i »rigtige« barber-
grejer og gode plejemidler,
sa Janne Gronquist Ander-
sens mands hud- og skeeg-
problemer er historie i dag.
Den »gammeldags« barbe-
ring gjorde underveerker.

»Derfor blev den britiske
tradition udgangspunktet
for vores forretning efter en
raekke markedsmeessige un-

derspgelser og forbere-
delser. Vi ville sikre, at
danske mzand kunne fa
de samme muligheder
ved at handle med de
unikke barber- og ple-
jemidler, som man ikke
kan kebe i enhver butik
- og til en rimelig pris.
Vi gik efter det, man kan
kalde livsstilsprodukter,
der ikke var dikteret af
gjeblikkets modefzeno-
mener. Vi formulerede
en helt klar mission, der
samtidig blev vores pas-
sion — nemlig, at barbe-
ring skulle veere en forng-
jelse og ikke en sur pligt,«
forteeller Janne Gronquist
Andersen.

Padet grundlag abnede de
for et par ar siden webbutik-
ken Gentlemen’s Bazaar.

Klassisk begyndelse

De begyndte med en grund-
stamme af produkter fra to
af Londons klassiske barber-
forretninger, der stadig vaer-
ner om traditioner, man kan
fore mere end 100 ar tilba-
ge. Den ene, Truefitt & Hill,
blev grundlagti1805, og den
anden, familieforetagendet
Taylor of Old Bond Street,
har eksisteret siden 1854.
Interessen for traditio-
nel barbering med Kklassi-

ske saeber og cremer, brug
af barberkost med greevlin-
gehar, skraber med blad og
opfolgning med aftershave i
diskrete dufte var overvel-
dende.

»Det var iser yngre
mend, der folte sig tiltruk-
ket af denne made at styrke
sit velvaere, men ogsa mere
modne mand blev tiltruk-
ket af »oldschool« vadbar-
bering.

Men hvad der naesten er
morsommere — og nok me-

re forbavsende -

er, at vi har utroligt man-
ge kvinder som kunder,«
griner Janne Gronquist An-
dersen.

»Kvinderne har fundet et
helt nyt sted, hvor de kan ke-
be jule- og fodselsdagsgaver
til manden eller keeresten,
der aldrig ensker sig noget,
fordi han ikke kan finde pa
noget.«

Sortimentet hos Gentle-
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Truefitt & Hill er en af Gentelemen’s Bazaars
forste leveranderer og fortsat en af bestsellerne.

men’s Bazaar er siden ble-
vet udvidet, men stadig
med rpdderne i den briti-
ske tradition. Senest er pro-
dukter fraden 220 ar gamle
forretning D.R. Harris & Co
i St. James’s Street kommet
til med de beromte Arling-
ton- og Marlborough-seri-
er. D.R. Harris var oprin-
delig apoteker, men eridag
mest kendt for sine barber-
og plejeprodukter.

Nyt grej fraTyskland

Pi ét omrdde er Janne
Gronquist Andersen dog
gaet udenom London-tra-
ditionen, idet hun ogsé er
begyndt at forhandle bar-
bergrej fra tyske Miihle.
Det er nu i hgjere grad
selve barbergrejet — hard-
i\ waren - der er salg i fra
' Miihle, forteller hun.
't\ Det er grej i den aller-
| hgjeste kvalitet, hvil-
ket ogsa kan ses ved,
at de gamle traditi-
.Y, onsrige britiske for-
.\ retninger ofte har
- eksempelvis
hoveder til bar-
berskrabere fra
netop Miihle.
Yderligere
en »afstikker«
i -." \ fra London er
det blevet til,
idet  butikken
\ for nylig ogsé har
LR udvidet sortimentet
med Klassiske pleje-
produkter fra Skotland,
Scottish Fine Soap.

Noget for damerne

Og da det jo er en Gentle-
men’s Bazaar, sa er der ogsa
kommet lidt pa hylderne for
damerne, s en gentleman
altid ved, hvor han kan finde
en gave til sin udkarne.
Foruden de traditionel-
le barber- og plejemidler

Janne Gronquist Andersen med noget af det nyeste i

sortimentet. Foto:John Kreiner

er det ogsd muligt for en
gentleman at finde an-
det tilbehor i sortimentet,
manchetknapper, ure, toi-
lettasker m.v. Men igen ud
fra filosofien, at det skal
vere unikke ting, som man
ikke kan fa alle vegne, og til
en rimelig pris.

Og samtidig skal det hol-
de sig indenfor nogle etiske
greenser, fortsetter Janne
Gronquist Andersen. Ek-
sempelvis er ingen af ple-
jeprodukterne afprovet pa
dyr.

»Etik, kvalitet, historie
og tradition er vigtige ele-
menter i vores forretnings-
filosofi, og det er vores for-
nemmelse, at kunderne
setter pris pa dette.

Men selv om der hele ti-
den kommer nye produk-
ter i sortimentet, sa kan vi
stadig se vores forste leve-
randgrer, Truefitt & Hill og
Taylor of Old Bond Street,
som absolutte bestsellere,«
siger Janne Gronquist An-
dersen.

Det er produkter med re-
ne, som regel diskrete, duf-
te, der altid vil kendetegne
en gentleman, og som der-
for sagtens vil kunne kon-
kurrere med de mere syn-
tetiske dufte, der ofte er i
handlen.

| TRUEFITTAHILL |
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En af de spaendende serier fraTruefitt & Hill i London, som fores hos Gentlemen’s Bazaar.
Denne series navn, | 805, refererer til dret for forretningens etablering.
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